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■直営店舗＋FC店舗 単位：％

4月 5月 6月 7月 8月 9月
上半期

前年対比
10月 11月 12月 1月 2月 3月

下半期
前年対比

全店 100.7 103.8 106.0 101.2 114.2 107.2 105.2 100.1 98.2 101.4
既存店 100.2 98.4 101.9 98.1 109.9 104.4 101.8 98.0 97.9 100.5

■直営店舗 単位：％

4月 5月 6月 7月 8月 9月
上半期

前年対比
10月 11月 12月 1月 2月 3月

下半期
前年対比

全店 102.8 100.2 107.2 102.0 112.8 108.5 105.2 97.3 96.4 93.6
既存店 99.3 96.5 103.7 99.2 110.7 106.9 102.3 96.7 100.1 96.9

■FC店舗 単位：％

4月 5月 6月 7月 8月 9月
上半期

前年対比
10月 11月 12月 1月 2月 3月

下半期
前年対比

全店 99.4 106.2 105.2 100.8 115.2 106.4 105.2 102.2 99.4 106.3
既存店 100.8 99.7 100.7 97.4 109.4 102.8 101.5 98.9 96.5 102.8

※全店の前年対比は、前年の該当月に営業実績がある店舗の合計値と、本年の該当月に営業実績がある店舗の合計値で集計しております。
※既存店の前年対比は、前年の該当月に1ヶ月間を通して営業実績があり、かつ本年の該当月も1ヶ月間を通して営業実績がある店舗のみの合計値で集計しております。

以上

平成29年 平成30年
通期

前年対比

　直営店におきましては、前月までと逆に販売客単価は前年実績を下回りましたが、購入客数は前年実績を上回りました。売上高は全店
ベース、既存店ベースともに前年実績を下回りました。カテゴリー別では、新品クラブは人気モデルの発売効果もあり、前年実績を上回りま
した。中古クラブはドライバー（1W）、アイアンセットといった主力アイテムが前年実績を下回り、中古クラブ合計でも前年実績を下回りまし
た。用品は主力アイテムのボール、グローブ、バッグが前年実績を上回り、用品合計でも前年実績を上回りました。
（直営全店の前年対比は、平成28年　20店舗　　平成29年　19店舗で集計しております）
　FC店におきましては、販売客単価は前年実績を上回りましたが、購入客数は前年実績を下回りました。売上高は直営店以上に人気モデ
ルの発売が寄与し、全店ベース、既存店ベースとも前年実績を上回りました。また、地域別では、北海道、東海以外は前年実績を上回りま
した。
（FC全店の前年対比は、平成28年　57店舗　　平成29年　58店舗で集計しております）
　その結果、12月のゴルフ・ドゥ！店舗合計の売上高前年対比は、全店　101.4％　既存店　100.5％となりました。

平成29年12月度 店舗売上高前年対比に関するお知らせ

平成29年12月度（12月1日～31日）の店舗売上高前年対比を下記のとおりお知らせいたします。

記

平成29年 平成30年
通期

前年対比

通期
前年対比

平成29年 平成30年
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