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会社概要

会社理念
ゴルフ・ドゥ！ブランドを通して、世界の人々に夢と感動と心の満足
を提供する

会社名 株式会社 ゴルフ・ドゥ（GOLF・DO CO.,LTD.) 

設立 1987年9月

本社 埼玉県さいたま市中央区上落合2-3-1

株式公開 2006年4月6日 名証セントレックス（証券コード3032）

代表者 代表取締役社長 伊東 龍也

事業内容
中古ゴルフクラブの買取り・販売を主たる営業目的とする「ゴルフ・ドゥ！」直営店及び同フ
ランチャイズチェーンの本部運営

資本金 506,120千円（2016年3月31日現在）

発行済株式数 2,682,600 株

社員数 106名（2016年3月31日現在）
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売上高推移
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2016年3月期は
過去最高の売上高を記録
再び成長拡大基調に

単位：百万円

2006年4月
名証セントレックス上場



グループ概要
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スクエアツウ・ジャパン（株）

ゴルフ用品の卸販売、インターネットによる一般小売

（株）CSIサポート

広告代理店事業

（株）CURUCURU Reuse

レディス専門のゴルフウェア及びゴルフクラブの買取、販売
サイトの運営事業

The Golf Exchage, Inc（米国）
ゴルフ用品の卸販売
インターネットによる一般小売

51％

100％
「ゴルフ・ドゥ！」
直営店及び同フラン
チャイズチェーンの
本部運営

（株）ナインルーツ（2016年10月3日設立）

リラクゼーションサロン運営事業



ゴルフ・ドゥ！ 店舗網
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北海道エリア

3店舗

関東エリア

29店舗

甲信越・北陸エリア

2店舗

近畿エリア

3店舗
中国エリア

5店舗

東海エリア

13店舗

四国エリア

5店舗

九州エリア

17店舗

全国に77店舗展開
（2016年10月31日現在）



ゴルフ・ドゥ！ 店舗サービス概要
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お客様の不要になったクラブを
「査定」して適正価格で買取り、
クラブの買換えをバックアップ
しています

国内外の有名メーカーの新品、
中古クラブをリーズナブルな価
格で販売

プロのインストラクターによる
オリジナルなプログラムでレベ
ルアップのお手伝い。レッスン
プラザ直結の店舗では、レッス
ンの際に店頭のクラブから無料
レンタルも実施

技術とノウハウを積み上げてき
たクラフトマンが統括する集中
リペアセンターを開設。リシャ
フト、チューニングなどお客様
に最適なクラブを高品質な仕上
がりで提供

全国に展開している直営店なら
びにフランチャイズ店のPOSシ
ステムとWebシステムの連動に
よる店舗在庫表示システム

ゴルフバッグ、シューズ、グ
ローブなどのゴルフ関連用品も
豊富に品揃え
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事業方針

今期のテーマは「収益力の向上」
既存店の強化
Web事業の強化

9

人財育成プログラムの継続強化

接客ノウハウの標準化

一人当たりの

生産性を底上げ

VMDのレベルアップ
※VMD（ビジュアルマーチャンダイジング）：他企業との差異化をもたらすため
に、流通の場で商品をはじめ全ての視覚的要素を演出し管理する活動

競合店との差別化

Web事業の強化

ゴルフ・ドゥ！オンラインショップ

CURUCURU Reuse

新たな

顧客ニーズの開拓



2017年3月期第2四半期 決算サマリー
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■連結損益計算書 単位：百万円

2016年3月期
第2四半期

2017年3月期
第2四半期

前期比 ％

売上高 2,298 2,509 ＋210 ＋9.1

営業利益 50 78 ＋27 ＋54.9

経常利益 48 74 ＋26 ＋53.5

親会社株主に帰属する
四半期純利益

44 57 ＋13 ＋30.4

 練習場のインショップ「アコーディア・ガーデン春日部店」OPEN

 米国輸入商材の受注が堅調に推移

 「ゴルフ・ドゥ！オンラインショップ」は毎月前年を上回る実績

 結果として、売上高25億9百万円、営業利益78百万円と増収増益



収益力向上の取り組み
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売上高と営業利益率の推移

単位：百万円



直営事業
 直営店の販売客単価が上昇の傾向。
 買取の強化に取り組み在庫が充実。
 セグメント利益88百万円

セグメント別売上高

直営

69.2%

FC

9.0%

営業販売

21.8%

売上高構成
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フランチャイズ事業
 新規出店、店舗規模拡大に伴う移転開店もあり
前年同期比増収。

 セグメント利益86百万円

営業販売事業
 円高の影響もあり、小売店等からの輸入商材の
引き合い増加。

 セグメント利益29百万円

２Q２Q ２Q ２Q２Q ２Q ２Q２Q ２Q



既存店売上高推移
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上半期前年比
（16/3期２Q）

上半期前年比
（17/3期２Q）

直営＋FC 102.2％ 97.4％

直営店舗 106.2％ 101.7％

FC加盟店舗 100.0% 94.7%
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上半期前年比
（16/3期２Q）

上半期前年比
（17/3期２Q）

直営＋FC 101.8％ 97.8％

直営店舗 110.0％ 102.8％

FC加盟店舗 97.5% 94.9%

全店売上高推移
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ゴルフ・ドゥ！オンラインショップ月次推移

会員数 22.7万人

売上金額、アクセス数ともに27か月連続前年同月を上回る実績
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2016年6月
買取専用フリーダイヤルスタート

店頭受取サービス年度内スタート予定
サービスレベル向上への取り組み



流動資産
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連結貸借対照表

16

単位：百万円

純資産合計

548

純資産合計

593



連結キャッシュフロー計算書
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2016年3月期２Q 2017年3月期２Q

営業活動によるキャッシュフロー 153 △17

投資活動によるキャッシュフロー △ 62 65

財務活動によるキャッシュフロー 93 △53

現金および現金同等物期末残高 562 491

単位：百万円
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新規事業への取組

ゴルフ事業の基盤を活かし「健康」を軸として
「スポーツ」「美」「娯楽」等をコンセプトに
グループ化による事業展開を図る

19

第1弾：リラクゼーションサロン

FC加盟店として事業展開

※「2017年3月期通期業績予想」には本事業は加味しておりません



ルアンルアン柏モディ店 OPEN
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店舗名称：ルアンルアン柏モディ店
所在地：千葉県柏市柏1-2-26 柏モディ１F

アクセス：JR常磐線 柏駅より徒歩3分
店舗面積：15.3坪（６ベッド）

将来的には
100店舗体制を
目指す
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中期経営計画業績目標（連結）
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連結売上高：69億円
経常利益：3億円

（単位：百万円）



2017年3月期通期業績予想
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単位：百万円

2016年3月期 2017年3月期 前期比

売上 4,455 4,700 +5.5％

営業利益 73 125 +70.6％

経常利益 71 120 +68.1％

親会社株主に帰属する
当期純利益 72 99 +36.0％



配当政策

2017年3月期中での利益剰余金（単）の確保

配当性向20％以上を目安に早期での配当実施を目指す
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▲ 59,400

▲ 21,223

2015/3期（実績） 2016/3期（実績） 2017/3期 2018/3期 2019/3期 2020/3期

±0

ゴルフ・ドゥ（単）
利益剰余金推移（実績と今後のイメージ）
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「かけがえのない子どもたちの明日（みらい）のために･･･」
と題してゴルフ・ドゥと応援いただけるゴルファーの皆様と一緒に
チャリティゴルフ大会を毎年開催

子ども虐待防止オレンジリボン運動

2016年（第8回）実績
 ７月11日開催
 参加者：152名
 チャリティ金：150万円
 児童養護施設22か所に寄付
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イメージキャラクター紹介（１）
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 1994年生まれ。
 埼玉栄高校出身。
 2014ファイナルQTで21位、2015年ツアーの出場権を
獲得。

 プロ３年目を迎え、ゴルフメディアでも注目度UP！



イメージキャラクター紹介（２）
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 1974年生まれ。東京の下町出身。
 PGA公認ティーチングプロ、クラブフィッター。
 3千人を超えるクラブフィッティングの実績を持ち、
卓越したギア知識でレッスンとギアの両側面から本
格的なアドバイスが行えるプロゴルファー。



本資料は、2017年3月期第2四半期決算の業績に関する情報の提供と、当社に対するご理解をより深めて頂くことを目的と
したものであり、当社が発行する有価証券の投資を勧誘することを目的としたものではありません。また、本資料に記載さ
れた意見や予測等は、資料作成時点の当社の判断であり、その情報の正確性、完全性を保証し又は約束するものではなく、
また今後予告なしに変更されることがあります。

－ＩＲに関するお問い合わせ先－

株式会社ゴルフ・ドゥ

〒338-0001

埼玉県さいたま市中央区上落合2-3-1

ir@golfdo.jp

http://www.golfdo.jp/


